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1.부동산 외 상품 저조에 대한 방안
	원인 분석
	-AI블로그 상품 판매 둔화, 일부 이긴 하지만 영구정지 노출 제한등으로 판매에 영향을 주는상황으로 블로그 정비 및 개선이 필요 합니다..
-상품판매 편중이 크고 고객 설득 포인트가 명확히 정리되지 않은 상태의 상품이 있어 상품별 포인트 정리 할 필요성이 있어 보입니다.

	개선 방안
	-홍희마케팅만의 차별화된 전용 상품이 기획 시점입니다.
-매물광고,블로그,스마트플레이스,등 결합한 패키지 상품을 출시하여
통합 마케팅 솔루션 형태로 전환필요.
-패키지 출시 초기에는 한시적으로 할인 및 추가 서비스 제공을 통해 시장 반응을 확인하고 확산을 유도 해보는것도 좋을거 같음



2.개인매출 늘리기 위한 영업전략
	영업 전략
	현황 및 목표
-부동산 외상품 신규 상품 작년 총 약8,100만원, 월평균 약 670만원 수준이었습니다.
-올해는 작년보다 매달 100만원 씩 더 올리는 목표로 월평균 770만원,연간 9,300만원 매출 달성을 목표로 합니다.
실행 계획
-매물광고 상품의 경우 타사 전환이 매우 낮아 매달 3건이상의 전환을 목표로 하겠습니다.(114 해촉업소 제외 기준)
[bookmark: _GoBack]-현재 약 700개 정도 매물광고 업체수를 연말까지 800개까지 확대하여신규 매출 기반을 확충 하겠습니다.
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